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Tanulmanyaimat 2021 6szén kezdtem meg a Karoly Robert campuson, felsGoktatasi
szakképzésen Kereskedelem és marketing szakos, logisztika szakiranyu hallgatoként. A 2 éves
képzés lezarasaként 560 ora Osszefiiggd szakmai gyakorlatot kellett teljesiteni. EQy indiali
tulajdoni multinacionalis cégnél, az Apollo Tyres Ltd.-nél végeztem a szakmai
gyakorlatomat logisztikai adminisztrator munkakdrben Gyongyoshalaszon. A vallalkozas
tizleti sikere alapjaiban épiil a marketingre és logisztikara, amely lehet6vé teszi a vallalatnak és
termékeinek kiemelkedését. A vallalat kiildetése az emberek ¢életének javitasa, mindig arra
torekedve, hogy megoldasaival és milkodésével a fenntarthatésag élvonalaba keriiljon a
tarsadalomban. Ebben, a tartalmi kivonatban kivanom 0sszegezni a munkatapasztalatok alapjan

készitett zarddolgozatom tartalmi lényegét.

Zarodolgozatomat els6ként a multinacionalis vallalatokrol irtam altalanossagban, majd az
Apollo Tyres Ltd. bemutatasaval és torténetével folytattam a dolgozatot. A szervezet piaci
kockazatelemzésében bemutatott erdsségeit, az ebbdl kovetkezd lehetdségeket, valamint a

gyengeségeket €s a veszélyeket mind a kiilso és mind a belsé kdrnyezet szempontjabol.

Az Apollo Tyres Ltd. marketingtevékenységének bemutatasat a 4P szerint végeztem, vagyis
szo esett a vallalkozads helyérdl, a termékek dijar6l, magéarol a termékrdl és végil a

promociojarol.

Kitértem a gyongyoOshalaszi gyaregység tevékenységére, altala gyartott termékekre és
szervezeti felépitésére. Bemutattam altalanossagban a logisztika fontossagat és feladatat,
majd sajat tapasztalasaimat a gyaron beliil. Végiil a dolgozatomban bemutattam a konkrét,
elvégzett szakmai gyakorlatomat. frtam annak élményeirdl és érdekességeirdl, tovabba a
feladataimrol és a tapasztalataimrol. Ordm szamomra, hogy részese lehettem az
gyongyoshalaszi gyar mikodésének, és megismerhettem egy multinacionalis cég mitkodését,

céljait.

Sajat javaslatként emlitettem meg a tereptandromnak, a raktarban koriilbeliil 16000 cikkszam
talalhato. Kozottik példaul sok csapagy vagy csavar viszont ezek nincsenek logikusan
elhelyezve a raktarba. Javasoltam a tereptanaromnak, hogy csoportositani kéne az egyforma
kategoriaba tartozo alkatrészeket, példaul a csavarokat méret és tipus Szerinti csoportositasat és
sorrendbe helyezését. Ezaltal konnyedén lehetne csavarokat keresni. llletve technoldgiai

szinten is fejleszteném a raktarat, mert gyorsitana az alapveté folyamatokat, és szerintem



kevesebb lenne az emberi hiba altal valé elcsuszas. Ugyanis, ha cikkszamot rosszul irja le az
ember, nem a megfelel6 alkatész/termék lesz kikdnyvelve, igy a SAP rendszerben elcsuszik az

egeész szamontartas.

Osszességében igy gondolom, hogy sok mindent tanultam az Apollo Tyres-nél toltott szakmai
gyakorlat soran. Kozvetlen és segitokész embereket ismertem meg és jo volt egy fiatalos,
tapasztalt, széles latokorii csapat részese lenni. Ordm volt szdmomra beleldtni egy

multinacionalis cég miukddésébe, céljaiba.



