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Vizsgalt vallalatom f6 profilja az autédhangszéré és mikrofon, valamint tovabbi telephelyeinken
autdipari radiésrendszerek gyartasa és forgalmazdsa. VevGkore rendkivil széles palettan
mozog, mindennapi tevékenységem ala a Stellantis-csoport (Maserati, Ferrari, Alfa Romeo,
Fiat), a MclLaren, a Hyundai-KIA csoport, illetve a brandjik ald sorolandé Tier 1-es beszallitdik
tartoznak. Alkalmazotti feladatkoromet tekintve kapcsolatot képzek a Beszerzési-, a
Gyartastervezési-, a Kiszallitasi Osztaly, illetve a Vevd kozott, feladatunk a gyartott/gyartando
termékek széllitasra tortén6 vevdk kozotti allokdlasa és litemezése, igényalapu varhatd
hidnyok szemléltetése, esetlegesen felmeriil6 reptetési koltségek egyeztetése és
jovahagyatasa. Dolgozatom szakirodalmi attekintése soran kivdnom bemutatni az auté és az
autdipar fejlédéstorténetét, miként jutott el a vilag a g6zgépektsl egészen az elektromos
autdzasig, tovabba ismertetni az elmult évek autdiparra és az ellatasilancok 0Osszes
résztvev@jére hatast gyakorlé eseményeket, kovetkezményi megjelenéseit. Vizsgalati,
elemzési feladatom soradn szeretnék atfogd képet adni az altalam kezelt Stellantis-csoport
megrendelési metédusanak arnyoldalairdl, a vizsgdlt vallalat egyes osztalyai szamara altaluk
okozott nehézségekrél. Kimutatdsaimmal ez el6zetes varakozdsokat fellilmulva igyekszem
bemutatni, hogy az benzin- és dizelhajtasu Alfa Romeo Giulia és Stelvio programok a rossz
el6rejelzési metddusanak koszonhet6en a vdllalatot nyereségi deficit értékben fosztotta meg,
a szerzG8dott hajoztatdsi beszerzés tranzit idejének hosszusaga okan sziikségeltetik a tolerancia
riport munkafolyamtokba torténé implementaldsa. Az elektromos autd iparanak visszaesése
a gyaregység szamara mekkora obszolit értéket generalt, melynek értékesitésére az OEM gyar
a forgalmazott termékek igénybevételével hibrid hajtasu jarmdlvek gyartasara all at. Az

Uzletkot6i (Sales) elGrejelzések korrekcids szempontbdl az elemzés soran igyekszem



kimutatni, hogy a projektek felfutdsi id6szakaban hatarozottan pontosak, azonban
szériagyartasi korrekcidhoz feltoltésiik alaposabb atvizsgalast igényel.

Pozicidm mindennapi tevékenységébdl fakado, problémamegoldasra koncentrald mivoltabdl
kilépve, mélyebb és alaposabb betekintést kivanok kapni a hattérben allé6 problémahalmaz
valdodi okara, ezaltal biztositva engem diplomamunkam és hétkoznapi tevékenységem

elvégzett alapossagarol.



